
Prisstigninger og
Macro-Regimer 2026

Makro-økonomiske indikatorer – hvordan ved vi hvor vi er i de
økonomiske cykler?

Pause

Hvor står vi lige nu makro-økonomisk?

Frokost 

Leverandør prisstigningsvarsler

Energiprisstigninger 

Pause

Boom-Bust cyklusser, 
Hvad betyder det for prisudviklingen på forskellige forsyningsmarkeder?
Purchasing Managers Index og andre relevante makro-økonomiske indikatorer
Hvor finder du hurtigt relevant information om macro-økonomiske forhold?

Hvordan ser verdensøkonomien ud lige nu?
Er der regionale forskelle?
Hvordan påvirkes de forskellige regioner af oliekrisen?
Hvilke scenarier skal vi forberede os på og hvordan?

Hvad har I oplevet tidligere?
Hvordan har I responderet?

Forskelle i energi-intensitet i forskellige industrier
Direkte og indirekte effekt på leverandørernes total cost
Værktøj til analyse af direkte, indirekte og samlet effekt for forskellige
industrier
Værktøj til simulering af energiprisernes effekt på det vi køber – what-if
scenarier

09:00 - 10:45

10:45 - 11:00

11:00 - 12:00

12:00 - 12:45

12:45 - 13:15

13:15 - 14:30

14:30 - 14:45

sv@b2bnegotiation.com  +45 21 66 02 90 www.b2bnegotiation.com

Underviser
Søren Vammen

5-steps model til håndtering af leverandørernes
prisstigningsvarsler

14:45 - 16:00

En fem fase model, som konkret beskriver hvorledes man griber
leverandørens krav om prisstigninger an – trin for trin. Modellen er
implementeret med stor succes i en lang række virksomheder og offentlige
indkøbsorganisationer

Opsamling og afrunding16:00 - 16:30
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